
In Österreich hat sich DIG zu einem Marktführer im Bereich elektronischer Geschäftsbe-
ziehungen (eProcurement, eBilling, Signatur) entwickelt. Mit einem Marktanteil von etwa 20 
Prozent bei den Top-Unternehmen in Österreich überzeugen die Leistungen des 
Full-Service-Providers. Das neueste Produkt DIG eRelation ist die perfekte Lösung für das 
Optimieren von Geschäftsprozessen.

Kunden wie Magna International, UNIQA, VERBUND Österreich, AMAG Ranshofen und noch 
viele mehr setzen auf DIG und nutzen bereits die ganzheitlichen Lösungen mit eRelation - 
eine Vereinfachung und Beschleunigung von Bestell-, Rechnungs- und Genehmigungs-
prozessen steht dabei im Fokus.

Der gesamte Order-to-Cash-Prozess kann dabei 
mit DIG eRelation als Outsourcing-Lösung mit 
Integration in ERP-Systeme umgesetzt werden.

Über die eProcurement-Plattform sind bisher 
europaweit schon 10.000 User angebunden, 
welche allein in den letzten Jahren ein 
durchschnittliches Einkaufsvolumen von 
40.000.000 Euro über die Plattform abwickelten 
und die Zahlen steigen stetig. 

DIG steht für Qualität, Zuverlässigkeit, Schnelligkeit 
und Genauigkeit und vernetzt mit dieser Strategie 
1.000 Unternehmen.

Das Unternehmen
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Kontakt in Deutschland:

Stefan Roggatz
Sales Director Germany
D-13156 Berlin, Hermann-Hesse-Strasse 64
Telefon: +49 30 2453 7703
stefan.roggatz@erelation.de

Kontakt in Österreich:

Michael Eisler
CEO Austria

A-4040 Linz, Hauptstrasse 4
Telefon: +43 70 615 119 18

michael.eisler@dig.at

Referenzauszug



Das Produkt
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eRelation/Procurement
Plattform, Kataloge, eBANF, C-Teile Handling, eOrdering, Freigabe, 
Genehmigung, ERP Integration

eRelation/Billing outbound
Outputmanagement, „On the fly“ Onboarding, Rechnungs-
erstellung, Plattform, Archiv, Signatur, Verifikation, Bereitstellung der 
Metadaten

eRelation/Billing inbound
Plattform, Rechnungsprüfung, Signaturprüfung, ERP Integration, 
Buchung, Workflow, Lieferanten-Integration, Claim-Management, 
Revision/Archiv

eRelation/Workflow 
Reklamation, Verursacherprinzip bei Korrekturen, Vorerfassung, 
Exit-Strategien, Editieren, Prüfungen / Abgleich, Eskalation, 
Biometrische Signatur, Freigabe, Genehmigung

eRelation/Non-IT-Prozesse 
Optimierung Working Capital, Benefits, Lieferantenmotivation, 
Kundenmotivation, Prozessanalyse, Verfahrensdokumentation, 
Kommunikationstreiber, Kosten- & Erlöspotenziale

DIG eRelation ist die perfekte Lösung für das 
Optimieren von Geschäftsprozessen!
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